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Das Magazin
fiir das Landmaschinenwesen

Heute:
Abwrackpramie
4.500,- EUR + MwsSL.

Fiir die Verschrottung einer mindestens
10 Jahre alten Drillkombination bei Neukauf*

175 Jahre GASPARDO

... und das ist von Gestern:




BRANCHE

GYS

Guter Start

Erfolgreich am Markt mit

dem Fachhandel -

ahlreiche Landmaschinen-

hindler haben die Produk

te der Firma GYS in ihr
Sortiment aufgenommen und
sind damit sehr zufricden, Ein
Grund fiir den cilbote®, dic
deutsche Vertrichstochter des
innovanven franztsischen Her-
stellers in zu besuchen.

GYS (gesprochen giis) ist ci-
ner der fithrenden Hersteller fiir
moderne Schweilitechnik, leis-
tungsfihige  Karosserie-Repa-
raturgerite und Barterieservice
fiir Starterbatterien. Genau wie
dic inhabergefithrre Mutrerge-
sellschaft in Frankreich legr die
deutsche Vertriebstochrer gro-
Ben Wert auf guten Service, Das
zahlt sich aus: bereits nach vier
Jahren wuchs das Unternehmen
mit Sitz in Aachen von drei auf
akruell 32 Mitarbeiter und 3,6
Mio, Euro Umsatz (2009). Der
Standorr in der Krantzstrafe ist
schon wieder zu klein geworden,
und das Team um Geschiftsfiih-
rer Lothar Dihn hile Ausschau
nach einem ncuen Standort.

»Uns geht es nicht nur da-
rum, unsere Produkte zu ver
kaufen. Wir helfen  unseren
Hindlern durch eine schr pro-
fessionelle Marketingunterstiit-
zung akov bei der Vermark-
tung, * erliutert Lothar Dihn
sein bewihrtes Konzept. ,Da
zu gehdrt ein schneller, profes-
sioneller Service, den wir durch
festangestellte Elektroniker in
unserem Hause erbringen. Dies
wird vom Fachhandel sehr gur
angenommen.”™

Kompakt, leicht
und leistungsstark

GYS bieter dem Landmaschi-
nen-Fachhandel ein inreressan-
tes Programm fiir den eigenen
Bedarf, vor allem aber zum Wei-
terverkauf an. Alle Maschinen
und Gerite zeichnen sich durch
gin schr gutes Preis-Leistungs-
verhilinis aus. Das Batteriela-
degeriteprogramm beginnt mir
ghinstigen Einsteigertypen  filr
den privaten Haushalr, Es bieret
eine grofie Vielfalt an Testern,
Ladern bis hin zu leistungsfihi
gen, effizienten Lade-Startgeri-
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Schweil-
und Lot-
maschine
Trimig.

ten und nerzunabhingig arbei-
tenden , Truck-Boostern®. Fiir
den Fachhandel wichtig ist auch
das umfangreiche Zubchir,

Die Schweilfirechnik ist das
nichste Segment im GYS Pro-
duktprogramm, das ¢ine grofie
Auswahl bieter: E- und WIG-
Schweifinverter, MIG/ MAG
Schweifigerite, Gerite fiir dic
Bearbeitung  von  Edelstahl,
Aluminium und Kupfer sowic
Plasmaschweifigerite jeweils in
verschiedenen  Ausfithrungen
bicten fiir jeden Einsatzbereich
das passende Gerit. Dazu ge-
hére ebenfalls ein grofes Zube-
hirsortiment mit  Elektroden,
Schutzbekleidung und Werk-
zeugen. Ein ideales Sortment
fiir den Landmaschinen-Fach-
handel. So kann der Hindler bei
allen Elektrodenarten zwischen
Kleinstmengen und Grofigebin-
den withlen, je nach Kaufverhal-
ten seiner Kunden,

Mit dem dritten Programm-
segment, der Karosserie-Schweif-
technik, ist GYS in Frankreich
seit vielen Jahren Marktfiihrer.
In Deutschland steigt die Nach-
frage nach diesen Maschinen.
Die Punkwschweifgerite sind
von allen Automobilherstellern
geprilft und frei gegeben wor-
den. Ein Team im Innen- und
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Ein Blick in die Fertigung.

in Deutschland

Seit vier Jahren Niederlassung in Aachen

Frankreich macht der Landma-
schinenhandel ein Viertel vom
gesamten Inlandsumsatz. Daher
strebt GYS auch in Deutsch-
land stirkere Aktvititen in die-
sem Segment an. Der Fachhan-
del har europaweit micht nur die
Marke GYS bekannter gemacht,
sondern Geld verdient.®

I Zielgruppe Landtechnik

Im Industrictach- und Werk-
zeughandel ist GYS bereits g
aufgestelle. Die Marke erfreur
sich einer grofen Akzeptanz.
Das Sortiment ist schr in-
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teressant fiir Wiederver-
‘-‘ D kiufer. Daher soll das

Automatik
Start-Ladegerat Gystart.

Aufiendicnst zeichnet fiir die-
sen Bereich verantwortlich, un-
terstiitze von der Marketingab-
teilung.

I Erfolgreich am Markt
mit dem Fachhandel

Seit der Ubernahme durch
dic Familic Bouygues ist die
Firma GYS stark gewachsen.
Geschiftsfithrer Lothar Dvihn
unterstreiche, dass diese Erfolgs-
geschichre nur mit den Fach-
hindlern méglich war, In Frank-
reich wird ausschlieBlich iiber
den Fachhandel vertrieben. Die
ser Weg wurde auch in Deursch-
land gewihlt. ,Unsere ange-
strebte Markeposition lisst sich
nur mit qualifzierter Beratung
und gutem Service erreichen®,
berichter Lothar Déhn, In

Miasshyiatnt]

Geschift mit dem Land-
maschinenhandel  zielstrebig
weiter ausgebaut werden. |, Die
moderne Landwirtschaft bend-
tigt heure dic passenden Bat-
tericlade- und Schweiigerite,
um in der Saison dic Maschinen
nach Stérungen schnell wieder
in den Einsatz zu bekommen®,
crklirt Marketingleiterin Ines
Neubert. ,,Daher wendet sich
GYS mit seinem Programm ge-
zielt an den Landmaschinen
Fachhandel.*

I International aufgestellt

Neben Deurschland unterhiile
GYS seir 2008 noch eine Ver
triehstochter in Grofbritannien,
die ebenfalls den hiesigen Fach-
handel betreur. Seir 2003 gibe
es in China nahe Shanghai cine
Vertriebhsgesellschaft. Dorr wird
auch ecingekauft. Lothar Dihn
unterstreicht, dass die meisten
Elcktronikkomponenten  {iber-
wiegend in Asien hergestelle
werden, da es in Europa kaum
noch Hersteller dafiir gibr. Da-
her ist China ein guter Standort,
um die Beschaffung zu optimie-
ren. Dardiber hinaus werden
cinfache Ladegerdte im Reich
der Mitte produziert. Die wer-
den vom Fachhandel als giinst-
ge Einstegsmodelle fiir Hobby
und Privathaushalte bendrigr,
um mit dem Angebot aus den
Baumirkten konkurrieren zu
kimnen. Diese kleine Einstiegs-
seric: durchliuft zusitzlich die
Cualititskontrolle in Laval, um
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Erfolgreiches Team: Marketingleiterin Iris Neubert und

Geschaftsfiihrer Lothar Dahn.

in jedem Fall den gewtinschren
Standard zu garantieren. Die
professionellen Gerite werden
ausschlieflich in Frankreich her-
gestellr

I Schneller Service

An dieser Stelle weist Ge-
schiiftsfithrer Dihn auf die ho-
he Ferngungstiefe hin: ,Die
Elektronik- und Halbleitertei-
le werden bei uns hergestellt,
damit wir die Qualitit sichern
kisnnen, Dies wird von unseren
Kunden sehr geschitzt und ist
als Alleinstellungsmerkmal sehr
wichtig.” Dazu kommt die mo-
derne EDV samt Datenbank-
programmen, die den Kunden-
diensttechnikern jederzeit einen
direkren Zugritt auf Schalepline
und Stiicklisten erlaubt. ,Wir
kinnen mit dieser Software un-
seren Hindlern per Telefon ei-
ne schnelle Hilfe fiir die Repa-
ratur anbieten®, berichrer Dihn.
~Unsere Spezialisten in Aachen
sprechen alle Deutsch und kiin-
nen sofort helfen. Falls die Re-
paratur beim Hindler dennoch
nicht méglich sein sollte, kom-
men die Gerdre zuerst zu uns in
den Kundendienst.”

! F &E grof geschrieben

Lurzeir sind 30 Ingenicure in
Forschung und Entwicklung ti-
tig. Dabei wird zwischen Neu-
entwicklung und Produkrpfle-
ge unterschieden. Dies har laur
Dihn den grofien Vorteil, dass
bei Serviceanfragen und Vor-
schligen aus der Praxis ganz
schnell Liésungen  entwickelt
werden, die den Kunden weiter
helfen. Die Produkte werden
s0 qualitany konsequent weiter

entwickelr,

GYS sichr sich als der Herstel-
ler, der die Inverter Technik im
handwerklichen Bereich forciert
und die Produkton dieser Geri-
te perfektioniert hat. Damit un-
terscheidet er sich deutlich von
anderen Anbierern. Das Ergeb-
nis dieser neuen SME Technik
sind kleine, leichre Geriite mit
sehr guren Kithleigenschaften.
Ungewollte  Arbeitspausen in-
tolge von Uberhitzung und Ab-
schaltung der Gerite werden da-
durch vermieden.

[n einem besetzren Marke ist
es GYS gelungen, stark zu wach-
sen und beim Fachhandel viele
Kunden und Freunde zu gewin-
nen, die von der Qualitit und
dem Preis-Leistungsverhilimnis
tiberzeugr sind.

I Win-win fiir alle

Innerhalb von nur 4 Jahren
konnte die Aachener Mannschaftt
etwa 2.000 neue Stammkunden
begeistern. Dieses Wachstum soll
konsequent fortgeserzr werden,
Noch in diesem Jahr wird mit
dem Bau ecines Fachzentrums
in Aachen begonnen. Das neue
GYS Logistik- und Schulungs-
zentrum unterstitzt die Partner
in Technik und Vertrieb.

GYS wverfolgr eine Lang-
zeitstrategic und kein kurefris-
tiges Wachstum. Dies kommt
bei den Kunden an. Als fairer
Partner bicrer die deutsche Ver-
trichsgesellschaft dem Landma-
schinen-Fachhandel ein arrakd-
ves Sortiment an Battericlade-,
Schweifitechnik und umfangrei-
chem Zubchiir. Fachkundige Be-
ratung und intensive Markering-
betreuung sorgen dafiir, dass die
GYS PMrodukee schnell Abneh-
mer finden.

Hans-Heinrich Haarmagel

von Paris entfernt.

Akriengesellschaft SAS.

und Ladegeriite.

Firmennamen gewihlt.

[
erdffnet.

auf’ 47 Mio. Euro.

Die Muttergesellschaft in Stichworten
— Standort: Laval, Kindlich geprigte Kreisstadt im Westen
Frankreichs { Department Mayenne), liegt ca. 280 Kilometer

— Inhaber: Nicola und Bruno Bouygues {gesprochen Buick)
sind jeden Tag im Geschift, legen grofen Wert auf die Nihe
zum Kunden, innovative Produkee und guten Service.

— Unternehmensform: Mitrelstindisches Familienunternehmen,

= Griindung: 1964 als Transformatorenfabrik, spiter Schweif-

— Firmengriinder: Guy Yves Stephanie, hat seine Initialen als

| — Firmenentwicklung: 1990 Encwicklung von Inverter-Schweilt-
geriten, 1997 Ubernahme Nicola und Bruno Bouygues,
2003 Filiale in China erdffner, 2006 Vertriebsgesellschaft
in Deutschland ertifinet, 2008 Filiale in Grofibrtannien

|
—= Wachstum: von 38 Mitarbeitern in 1997 auf iiber 400 in
2010, entsprechend der Anstieg des konsolidierten Umsarzes
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Schlagkraftige
Rihrtechnik!
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RECK-Giillemixer,
Elektromixer und Spaltenmixer,
fir homogene Gillle in kilrzester Zeit.
- Gillemixer bis 14 m Linge

- Fiir Schlepper bis tber 250 5
Fragen Sie bei lhrem Fachhandell

Reck-Technik GmbH & Co. KG
RecksiraBe 1-5
Telefon 073 74-1882

www.rock-ogrartechnik.de
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= Hydro-Antrieb vom Traktor
5, = schanende Dinger- und
", Saaigutbehandlung
* ginfache und schnelle
ﬁlﬂﬂkﬂﬂl’f. Reinigung
Im Forth 10
ZHRET Ot

Ottersberg
T.04205/3162-0- F. 3162-20

Wir machen
Spitzenqualitat
preiswert!

Molbjo

Unsere
Idee, fir thren
Erfolg!

www.molbro.de
Tel. 03843 466874

2010 | 27 | cilbote 19




